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Deutsche Marketing 24 stellt sich vor

• Inhabergeführte GmbH

• Unternehmenssitz München, 
Niederlassungen in Bayreuth, Nürnberg, 
Hannover, Köln, Mainz, Dresden

• Führender Vertriebs- und Marketing-
Dienstleister für Energieversorger in 
Deutschland

• Über 400 Mitarbeiter inkl. Aussendienst

• Vertriebsschwerpunkte im Bereich 
Direktvertrieb, Kooperationen und 
Wohnungswirtschaft
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Deutsche Marketing 24 | Geschäfsfelder

Geschäftskunden

• Deutschlandweiter 
Geschäftskunden-
vertrieb

• Aktueller 
Schwerpunkt: 
Wohnungs-
wirtschaft/
Hausverwaltung

• branchenerfahrene 
Key Accounter

• Gas- und 
Stromangebote

Endkunden

• Deutschlandweite 
Energiesparberater-
organisation

• Beratung und 
Verkauf von Strom-
und Gasprodukten 
ausgewählter 
Partner

• Door-to-Door

• Promotion

• Telefonvertrieb
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Consulting

• Markt- und 
Wettbewerbs-
analysen

• Marketing- und 
Vertriebsstrategie

• Product & Pricing

• Vertiebs-
optimierung und –
steuerung

• Testprojekte auf 
DM24-
Vertriebsplattform

Kooperationen

• B2C Strom- und 
Gasvermarktung 
über Reichweite-
partner

• WoWi-Stromtarif

• Verlags- und 
Medien-
kooperationen

• Strom- und 
Gasvermarktung 
über Einzelhandel
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Deutsche Marketing 24 | Partner & Referenzen

Kooperationspartn

er

Energieversorger
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B2B KundenWoWi Partner
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Stromvertrieb im Einzelhandel
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Energieversorgung| Herausforderungen für die WoWi

Herausforderungen der 

Energieversorgung
Steigende Energieversorgungskosten

Ineffiziente Heizanlagen & fehlende 
Mittel für Ersatzinvestitionen

Hoher Verwaltungs- und 
Abrechnungsaufwand im Rahmen der 
Energieversorgung

Hohe nicht umlegbare Kosten durch 
Mieterwechsel und Leerstand

Unübersichtliche Versorgungsstruktur 
bei mehreren Immobilienstandorten

Steigende Mietnebenkosten
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Anforderungen WoWi

Deutsche Marketing 24| Angebot für die WoWi

Angebot DM24 Angebot 

Energiewirtschaft

Direkte Reduzierung 

Energiekosten – und 

verbrauch

Senkung Strom-

kosten und –verbrauch 

Mieterschaft

•Senkung Energiekosten und –
verbrauch

•Vereinfachte und transparente 
Abrechnungsprozesse

•Minimierung Versorgungskosten 
Leerstände

•Zählermanagement

•Öko-zertifizierte Produkte

•Mieterbindung über niedrige 
Versorgungskosten

•Vielzahl Strom- und Gasanbieter

• Intransparente Energiebeschaffung 
und vielfältige Tarifkonditionen

•Unterschiedliche Dienstleistungstiefe 
und -breite

•Starke Abweichungen hinsichtlich 
Kundenorientierung und 
Kundengruppenspezialisierung

•Wenig Spezialisierung auf die 
Wohnungswirtschaft

•Analyse Kundenanforerungen 

durch branchenerfahrenes 

Key-Account Team

•Selektion passendes Angebot

•Unabhängige Beratung und 

Kalkulation

•Komplette Abwicklung

•Kontinuierliche direkte 

Betreuung
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MVV Energie| Leistungsspektrum WoWi

Direkte Reduzierung 

Energiekosten – und 

verbrauch
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Stromvermarktung über die WoWi| Überblick

Vorteile WoWi und MieterschaftDM24 Stromvermarktung über WoWi

• Angebot eines “WoWi Stromtarifes” mit 
Einsparungsmöglichkeiten ggü. 
Grundtarif sowie ggf. Ökostrom

• Vermarktung über persönliches 
Anschreiben und Hausaushänge

• Auftragsannahme über kostenfreie 
Hotline

• Auftragsbestätigung nach 2-3 Tagen

• Belieferung nach 6-8 Wochen

Senkung Strom-

kosten und –verbrauch 

Mieterschaft

• Senkung der Mietnebenkosten um 100-200 
Euro p.a.

• Erhöhung der Mieterbindung und 
Verbesserung des Image

• Erfolgsbeteiligung der WoWi

• Komplette Abwicklung über DM24

• Geringer Aufwand für den Kunden bei 
Auftragsabschluss

• Reibungslose Umstellung
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Beispiel GEWOBA| Stromtarif

19,02 ct/kWh Verbrauchspreis des GEWOBA-Stromtarifs

61,83 Euro/Jahr Servicepreis des GEWOBA-Stromtarifs

Personen in Ihrem Haushalt: 
Stromverbrauch pro Jahr in 

Kilowattstunden

GEWOBA-Stromtarif 

inkl. 50 Euro 

Grundversorgungstarif 

örtlicher Versorger 

(Stand: 01.10.09)

Ersparnis absolut in 

Euro pro Jahr
Ersparnis prozentual 

1 Personen 1.500 kWh 297,13 € 372,60 € -75,47 € -20,3%

2-Personen 2.500 kWh 487,33 € 581,00 € -93,67 € -16,1%

3-Personen 3.000 kWh 582,43 € 685,20 € -102,77 € -15,0%

4-Personen 4.000 kWh 772,63 € 893,60 € -120,97 € -13,5%

5-Personen 4.500 kWh 867,73 € 997,80 € -130,07 € -13,0%

Für die Postleitzahlen: 28195, 28197, 28199, 28201, 28203, 28205, 28207, 28209, 28211, 28213, 28215, 28217, 28219, 28237, 28239, 28259, 28277, 

Stromtabelle Bremen  

Beispiel Einsparung in Bremen

GEWOBA Stromtarif

• Lieferant SECURA Ökostrom – Tochter der MVV Energie
• Ökostromtarif
• 12 Monate Vertragslaufzeit
• 12 Monate Preisgarantie
• Kundenkommunikation per Post
• Kostenloser Kundenservice

SECURA

• Offen für 
Whitelabel

• Zuverlässiges 
Wechselmgmt

• Sehr gute 
Kundenprozesse
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Strom

lieferant
• Auswahl 

Lieferanten
• Verhandlung 

Sondertarife

• Bereitstellung 
Sondertarife
• White Label

• Bereitstellung
Mieteradressen 
und  Marke
• Logistische 

Unterstützung

• Komplette 
Abwickllung 
Vermarktung

• Angebot
WoWi
• Stromtarif

• Bestellung

Stromlieferung

Vertragsbeziehung

Lieferant Abwickler Absender Kunde

Stromvermarktung über die WoWi| Aufgabenteilung

WoWI
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Beispiel GEWOBA| Anschreiben & Rückantwortkarte
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Beispiel GEWOBA| Ein voller Erfolg!

3.600 Stromkunden –

10% Wandlungsquote
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Stromvermarktung über die WoWi| Erfolgsfaktoren

Erfolgsfaktoren Stromvermarktung über WoWi

• WoWi Marke bei Mieterschaft bekannt und positiv belegt

• Auswahl richtiger Anbieter und Stromtarif

• Zielgruppenkonforme  Ansprache und Vermarktungsmaterialien

• WoWi-erfahrenes Call Center Personal

• Integration Mieterbüros und Hausmeister

• Akzeptanz Konfliktsituation mit örtlichen Grundversorgern
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Spezielles  und 

umfassendes 

Produktangebot

Eingespielte Prozesse und 

Dienstleister sowie 

zahlreiche Referenzen

Hohe Einsparungen 

direkter und indirekter 

Energiekosten

Kenntnisse über 

WoWi Struktur und 

Anforderungen

Deutsche Marketing 24 | Partner der WoWi
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Vielen Dank für Ihre Aufmerksamkeit

Henrik von Voigt
Geschäftsführer

Deutsche Marketing GmbH

Theresienhöhe 12

80339 München

Tel:  +49 89 959 90 571

Fax: +49 89 959 90 670

E-Mail: 
henrik.vonvoigt@deutschemarketing24.de


